Ryhmatyo

Kaupan liiketoimintamallit ja markkinointi
Kevat 2024

Suunnitelkaa pienryhmissa tulevaisuuden vahittaiskauppa:

Kuvatkaa vuoteen 2030 sijoittuvan vahittdiskaupan liikeidea (kenelle, mitd, miten).

Ryhmatydssa tulee kuvata vahittaiskaupan liikeidea kokonaisvaltaisesti seka
tulevaisuuden trendit ja heikot signaalit huomioon ottaen (esim. digitalisaatio,
vdeston ikdantyminen, jakamistalous, vastuullisuus ja ymparistokysymykset).

Ryhmaty0Ossa tulee kuvata ja perustella vahittdiskaupan (1) kohderyhmavalinnat, (2)
asiakaslupaus, ydinvahvuudet ja ylivoimatekijat asiakkaiden ndkokulmasta seka (3)
keskeisimmat kilpailukeinot.

Ryhmatyon kohteena voi olla mika tahansa kaupan toimiala (esim. paivittaistavara,
muoti) ja mika tahansa liiketyyppi (esim. kivijalkamyymala, verkkokauppa,
hypermarket, kauppa-auto).

Ryhmatyon ohjeistus:

Ryhman koko 2-3 hlé.
Ryhmatyo julkaistaan power point -kalvosarjana.

Ryhmatyon laajuus on n. 10 kalvoa. Viimeiselle kalvolle tulee kirjata kaytetyt
ldhteet.

Ryhmatydssa saa olla hyvin luova. Kayttakaa ryhmatyon lahteina kuitenkin myds
akateemisia tutkimuksia, selvityksia, omaa havainnointia + haastatteluja. Tarkeaa on,
ettd liikeideaa koskevat keskeisimmat valinnat tulevat perustelluiksi.

Arvostelussa huomio kohdistuu esitellyn liikeidean innovatiivisuuteen ja toisaalta
sithen, onko liikeidea toteutettavissa ja onko silla mahdollisuus menestya
kaupallisesti. Lisaksi kiinnitetdaan huomiota tyon selkeyteen, kokonaisvaltaisuuteen
ja kaytettyyn aineistoon.

Ryhmatyon on oltava valmis viimeistaan 26.5.2024 klo 23:59 mennessa. Ryhmatyon
palautus sdhkdpostilla pdf-muodossa (arto.lindblom@aalto.fi).

Ryhmatyot esitelldadn 28.5 ja 30.5. Esitysaikaa varataan kullekin ryhmalle noin 10
minuuttia.

Ryhmatyon arvostelu: arvosteluasteikko 1-5.
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