Forberedelseformulér for forhandling

Jag/Vi Den andra parten

BATNA

WATNA

Férhandlingsposition

Gemensamma
intressen

Lagsta acceptabla
16sning

Basta tankbara
16sning

Badsta argument

Ovrigt att tinka p3

Formuléaret inspirerat av Baden Eunson (2011): Conflict Management



