Forbered en produktpresentation

Anvand anvisningarna nedan och skriv har eller nagon annanstans, rita, gér minneskartor, anvand postit-
lappar — eller vad som helst som hjalper er att vara konstruktiva och kreativa!

Steg 1: Bestdam vilken produkt ni ska presentera. Det kan vara en existerande produkt eller nagot ni sjalv hittar pa.
Det kan vara en vara eller en tjanst — vad som helst med koppling till teknik/ekonomi, till exempel en apparat, en ny
app, (ett foretag), en utbildning...

Steg 2: Identifiera typiska mottagare/kunder/anvindare. Fundera exempelvis pa:

- Sammanhanget dar produkten presenteras. Varfor ar mottagarna dar? Obligatoriskt eller av eget intresse? |

vilken sinnesstamning kan de vara? Stressade och trotta? Hungriga? Pa gott humor och ivriga? -------------------

- Mottagarnas alder, kulturella bakgrund, utbildningsniva, vardag... Hur ser deras liv ut? Vilka

behov/utmaningar/problem kan de ha? Kan ni visa empati eller komma med en I6sning?

- Mottagarens kunskap om produkten och/eller liknande produkter.

- Mottagarens intresse for produkten — eller eventuellt icke-intresse/motstand. Vilka orsaker kan finnas till att

de inte gillar/godkanner/képer produkten?

Steg 3: Bestam i vilken form presentationen gors och i vilket sammanhang den &ar tankt for. Ni kan valja mellan en

muntlig presentation (gidrna med bilder av nagot slag) eller en video eller en kombination av dessa. Sammanhanget

kan exempelvis vara en massa, ett internt mote, ett besok eller en webbplats.




Steg 4: Brainstorma kring produkten. Fundera exempelvis pa:

Vad heter produkten, och varfor? Vad betyder namnet?

Vad ar karakteristiskt fér/speciellt med produkten?

Vilka delar bestar den av?

Hur ar den gjord?

Vad kan man gora med den? Vad ar funktionen?

Vilken ar bakgrunden? Hur kom den till?

Finns det olika varianter?

Hur skiljer den sig fran andra produkter?

Vad ar nulaget for produkten? Vad kan forandras?

Vad kan produkten vacka for kdnslor? Hur kdnner ni personligen for produkten? Varfor?

Vilka minnen och associationer kan produkten vacka?

Kan produkten kopplas till nagon vardering, nagon filosofi?

Vilka argument kan anvandas fér och emot produkten?




Steg 5: Fundera pa hur en historia kan byggas upp eller hur ni pa annat sitt kan engagera mottagarna. Fundera
exempelvis pa
- Storytelling. Hur kan man bygga upp en historia kring produkten som engagerar mottagaren? Vilen typ av

historia passar bast?

- Bilder. Hurdana bilder kan anvédndas for att a) visa vasentliga fakta (t.ex. hur produkten ser ut) och b) skapa

viss stamning eller kdnsla.

- Analogier, metaforer, jamforelser, exempel... Vilka andra knep kan ni anvdnda for presentationen begriplig,

rolig, spannande, gripande eller pa annat vis engagerande?

Steg 6: Bygg upp presentationen. Fundera pa hur ni inleder och vad ni tar upp. Tank enkelt och effektivt! Fundera

ocksa pa hur ni avslutar.



