Förberedelseformulär för förhandling  
	
	Jag/Vi


	Den andra parten

	BATNA



	
	

	WATNA



	
	

	Mål



	
	

	Förhandlingsposition



	
	

	Gemensamma intressen


	
	

	Lägsta acceptabla lösning


	
	

	Bästa tänkbara lösning


	
	

	Bästa argument



	
	

	Övrigt att tänka på
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