




Tai suunnittelija / muotoilija / brändi!



Hinnoissa pitää olla pientä varaa alennuksiin tai 
spesiaalitarjouksiin, esim. iso tilaus

Energiakriisi, pandemia tms. 
Jos tuotantokustannukset nousee, nosta myös 

myyntihintoja!

Jälleenmyyjien ja asiakkaiden välille aiheutuu 
kilpailuetua, jos hinta vaihtelee samoilla 
markkinoilla!

= Bad biznez for you + your partners

Toisella puollela maapalloa - eri markkinat!

Yrittäjänä sinun pitää osata itse laskea oma
ikä- ja kokemuslisäsi hintaasi!



HINNAN LASKUKAAVIOT:


