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Paaajatus
Tuote kytkee yrityksen prosessit asiakkaiden
prosesseihin. Kayttajan tavoitteet muokkaavat tuotetta,
mika muokkaa yritysta ja sen litketoimintamallia
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Tuotteen arvon
luonne

Mista tuotteen arvo

muodostuu, mista asiakas
maksaa?
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Arvo perustuu
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pystya tekemaan’? -

Rajapmta -
Mihin tuotteen pltaa |
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Funktio:
Mita tuotteen pitaa pystya
tekemaan?

Rajapinta:

Mihin tuotteen pitaa sopia?
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Kuinka tarkea paamaara on ja
kuinka merkittava tuote on sen
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Kuinka hyvin tuote vastaa tarvetta ja
kuinka hyvin tuote on kaytettavissa
tarpeeseen?
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PRIVATE GYMS AND ONLINE COACHING FOR

EXECUTIVES, ENTREPRENEURS, AND PROFESSIONALS

When your goal is to build the best businesses in the world, you need your energy and
performance to be on point without having to think about it.

As our client you have your own coach, who individualizes everything to your needs. Your schedule,
your preferences and great results.

Click the button below to book a free intro session to meet your coach and find out how the top
executives and entrepreneurs train so they stay on top.

BOOK A FREE TRIAL SESSION!
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Mihin tuotteen pltaa
- sopia? |

Pukuhuonepalvelut

Saavutettavuus, useat
sijainnit

Lastenhoito

Aalto University

Funktio:
Mita tuotteen pitaa
pystya tekemaan’?

Har10|tusvalme|den ja —tilan
toimivuus

Opastus, ohjaus
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Tuotteen arvo
asiakkaalle

maarittyy siita

hyodysta, Jonka
se mahdollistaa
asiakkaan

kaytossa
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Arvo ei ole tuotteen tai
palvelun ominaisuus, vaan
kayton ja transaktion
ominaisuus
Kayttoarvo rakentuu niille
kayttajan kaytannoﬂle IE]
merkityksille, joihin tuote
liittyy

Tuotteen arvo riippuu sen
vastaavuudesta
kayttokontekstiin




Litketoiminta-
malli

Kuinka asiakkaan
fuotteesta saama arvo

kytkeytyy yrityksen
toimintaan?
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Litketoimintamalli
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Yhteenkytkeytyneiden, toisistaan
riippuvien toimintojen systeemi

Teknologia

Nakyvyys,
mielikuvat

Osaaminen

Yksittaiset Prosessien Rajapinnat
komponentit yhteydet
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Liiketoimintamalli =

KUvaus =
lilketoimintamallista
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yhteenkytkeytyneiden ja toisistaan riippuvien
toimintojen systeemi, joka maarittaa kuinka
yritys toimii seka mitka ja missa ovat
rajapinnat asiakkaisiin, kumppaneihin ja
toimittajiin

Kehikko, joka kuvaa yrityksen
liiketoimintamallia. Keskittyy erityisesti:
1. yrityksen kannalta olennaisimpiin
aktiviteeteihin ja niiden kytkoksiin

2. yritysten valisten merkittavien erojen
kuvaamiseen
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The Business Model Canvas

Key Partners /\\?\:\” ‘ Key Activities

Key Resources

Cost Structure

www.businessmodelgeneration.com

Channels

Revenue Streams

Customer Segments E \
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Litketoimintamallien tuloksellisuus
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